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Vom Mitleid der
Castrop-Rauxeler konnen
Handler nichts kaufen

Das ,Jahr der Geschaftsschlie-
Bungen“ war keine dunkle
Prophezeiung. Spatestens mit
der SchlieBung der Backstube
Vieting ist diese Realitat in
Ickern angekommen.

Von Fabian Hollenhorst

Sparen bestimmt die Jahres-
planung 2023 — was ist not-
wendig, was iberfliissig?
Wo wird zu viel ausgegeben,
wo geht es billiger? Es war
klar, dass Geschifte darun-
ter leiden werden, sogar
aufgeben miissen. Dass es
ein Traditionsunternehmen,
einen Castrop-Rauxeler
Handwerksbetrieb trifft, ist
eine Schande. Am in eigener
Herstellung produzierten
Brotchen wird also gespart,
an vielen Ecken und Enden
nicht — da werden Preisstei-
gerungen in Kauf genom-
men. Dann halt Aufback-
statt Handwerksware, Leer-
stand statt lebendem Gast-
ronomiebetrieb, Arbeitslo-
sigkeit statt Beschaftigung.

Aus der SchlieBung lernen

Vieting wird nur ein Bei-
spiel bleiben. In dieser Hin-
sicht ist der junge Bickerei-
Betreiber Mitja Wolf trauri-
ger Vorreiter. Der 33-Jdhrige

zog die ReiRlei-
ne. Die Betrof-
fenheit der
Ickener, der
Castrop-
Rauxeler
und so-
gar der ; :
Konkur- H
renz war grof3. Aber werden
die in den vergangenen Jah-
ren abgewanderten Kunden
daraus lernen? Die, die
Preissteigerungen nicht mit-
getragen haben, die an der
SB-Theke im Discounter
Brotchen, Laugenstange,
Croissant oder sogar Plun-
der, Berliner und Donut
mitgenommen haben und
auf ihrem Heimweg keinen
Zwischenstopp mehr bei
Vieting gemacht haben?
Werden sie ihr Verhalten
dndern? Denn falls nicht,
wird der sowieso schon un-
aufhaltsame Trend nur
noch weiter beschleunigt.
Wer an dem Angebot der in-
habergefiihrten Geschifte
spart, wer sich hier in Ver-
zicht iibt und nicht an vie-
len anderen Stellen, der
tragt letztendlich dazu bei.
Und der darf sich auch
nicht beschweren. Das wire
scheinheilig.
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Jahr der SchliefSungen
droht: Jetzt sind die
Kunden in der Pflicht

Die Krisenzeit findet kein En-
de, die Belastung fiir Handler
und Gewerbetreibende wird
immer groRer: Es wird nicht
mehr nur gemeckert, es wer-
den Konsequenzen gezogen.

Von Fabian Hollenhorst

Die Corona-Krise schien na-
hezu tiberstanden. Ein Auf-
wartstrend bahnte sich an,
Hoffnung war zuriick bei
den leidgeplagten Unterneh-
mern in Castrop-Rauxel —
bei denen, die diese Krise
uberstanden und ausgeses-
sen haben. Es folgte Putins
Angriffskrieg auf die Ukrai-
ne. Die Auswirkungen sind
nicht nur auf Fliichtlings-
strome zu reduzieren: Preis-
steigerungen, Inflation, Sor-
ge und Ungewissheit sind
Realitdt geworden.

Im Fall von Nicole Théne
und ihrem Back-Bistro war
es zwar eine Kiindigung, die
zur Aufgabe fiihrte. Doch
fiir die Geschiftsinhaberin
in Schwerin stand schnell
fest, dass es auch woanders
nicht weiter gehen wird: Es
lohnt sich nicht. Und das in

einer Branche, die nicht den
grofRen Druck von einer On-
line-Konkurrenz verspiirt.
Der Handwerksbetrieb Sar-
tor findet hingegen keine
Mitarbeiter — und es wird
teurer. Gestiegene Material-
kosten miissen auf Kunden
umgelegt werden. Wer leis-
tet sich das dann noch?

Wie immer wird es die
kleinen, inhabergefiihrten
Geschifte zuerst treffen. Es
liegt an den Kunden, diesen
Trend zu stoppen. Wenn
Wert auf ein breites Einzel-
handels-, Gastronomie- und
Handwerksangebot gelegt
wird, dann miissen diese be-
lebt werden. Und das, ob-
wohl in der eigenen Tasche
weniger Geld vorhanden ist
— leider.




